


Demonstração de uso de 
Annual Investment 
Allowances
Esta demonstração ilustra como o uso estratégico das Annual Investment 

Allowances pode reduzir significativamente sua carga fiscal e 

simultaneamente melhorar seu credit score.

Ao investir em ativos qualificados, você não apenas moderniza sua 

empresa, mas também cria uma situação fiscal mais favorável, 

permitindo maior retenção de lucros para reinvestimento ou distribuição.





Exemplo adicional de Annual 
Investment Allowances

1 Mapeie entradas e saídas de caixa
Tenha uma visão clara de quando o dinheiro entra e sai da empresa

2 Sincronize obrigações fiscais
Alinhe os pagamentos de impostos com períodos de maior liquidez

3 Antecipe investimentos
Planeje compras de ativos para otimizar benefícios fiscais

4 Use seu contador estrategicamente
Trabalhe com seu contador como parceiro estratégico, não apenas reativo

Com um bom planejamento de fluxo de caixa e uso inteligente da legislação fiscal, você 

protege o caixa, reduz o imposto e fortalece o crescimento do seu negócio.





Gestão de Fluxo de Caixa

Fluxo de caixa é o movimento de entrada e saída de dinheiro no seu negócio. Não importa o quanto você fature — se não tiver dinheiro em caixa no momento certo, você pode quebrar.

Por que a gestão do fluxo de caixa é vital?
• Garante solvência: evita que a empresa entre em colapso por falta de liquidez

• Permite tomada de decisão com segurança — saber quando investir ou segurar

• Aumenta o poder de negociação com fornecedores e protege contra imprevistos

• Evita dívidas desnecessárias ou uso exagerado de cheque especial e cartões empresariais

Exemplo prático
Uma empresa com £20k em lucro, mas com clientes que pagam com 60 dias e fornecedores que 

cobram com 30 — pode entrar no vermelho mesmo lucrando!



Como gerenciar o fluxo de caixa 
na prática?

Registre entradas e saídas diariamente
Use um sistema ou planilha simples. Saiba o que entra (recebimentos) e o que 

sai (pagamentos) em tempo real.

Projete seu fluxo de caixa
Preveja receitas e despesas para os próximos 3–6 meses. Use essa projeção 

para tomar decisões com antecedência.

Tenha uma reserva de emergência
Guarde de 1 a 3 meses de custos fixos em uma conta separada. Isso dá 

fôlego em períodos de baixa ou imprevistos.

Negocie prazos com inteligência
Tente antecipar recebimentos e postergar pagamentos, sem perder 

credibilidade. Busque fornecedores que ofereçam prazo — e clientes 

que aceitem pagamento à vista com desconto.



Ferramentas e hábitos para 
gestão de caixa

Software de gestão financeira
Use softwares com alertas e gráficos de fluxo

Revisões periódicas
Faça revisões semanais com seu contador ou equipe interna

Acompanhamento de índices
Monitore o "ciclo de caixa": quanto tempo você leva para receber e quanto 

tempo tem para pagar

Análise de impactos
Avalie constantemente se o fluxo de caixa está sendo afetado por 

crescimento rápido, inadimplência ou sazonalidade

"O caixa é o sangue da sua empresa. Se ele para de circular, o corpo para."



Ciclos de Lucros e Perdas
Toda empresa vive altos e baixos — em alguns anos há lucro, em outros prejuízo. O que muitos empresários não sabem é que o sistema tributário 

permite usar esses prejuízos estrategicamente para economizar.

Como funciona o uso de perdas fiscais (Loss Relief)?
No Reino Unido, prejuízos podem ser usados de duas formas:

• Carry back (retroativo): você pode aplicar a perda de um ano 

contra o lucro do ano anterior e reaver parte do imposto já pago.
• Carry forward (futuro): se não usar no ano anterior, pode aplicar 

contra lucros de anos futuros, reduzindo o imposto a pagar 

quando voltar a lucrar.

Nota importante
Talvez compense segurar empresas com grandes prejuízos em vez 

de as fechar.



Exemplo prático de uso de 
perdas fiscais

Ano Resultado Real (£) Lucro Tributável 

Ajustado (£)

Ano 1 30.000 30.000

Ano 2 -20.000 0 (pode recuperar 

imposto de Ano 1)

Ano 3 25.000 5.000 (usando perda de 

Ano 2)

Ano 4 -15.000 0

Ano 5 40.000 25.000 (usando perda 

de Ano 4)

Ou seja, mesmo quando lucra, você pode pagar menos imposto usando perdas 

anteriores!





Benefícios do uso estratégico de 
perdas

Alívio imediato ou futuro no caixa
Recuperação de impostos pagos ou redução de pagamentos futuros

Redução legal do imposto a pagar
Estratégia totalmente legal e incentivada pelo sistema tributário

Melhor planejamento financeiro
Melhora do planejamento financeiro em ciclos econômicos

Proteção em momentos de expansão
Proteção em momentos de reinvestimento e expansão

Esta estratégia permite que sua empresa navegue melhor pelos ciclos econômicos, 

aproveitando os períodos de prejuízo para reduzir a carga tributária nos períodos de 

lucro.



O que são Management Accounts?
Management Accounts são relatórios financeiros internos preparados regularmente (mensal, bimestral ou trimestral) com o 

objetivo de ajudar os gestores a tomarem decisões mais rápidas e informadas sobre o negócio.

Diferença dos relatórios obrigatórios
Diferente das Financial Statements (como o balanço anual 

exigido por lei), os Management Accounts não são 

obrigatórios e não seguem um modelo rígido, pois são feitos 

sob medida para atender às necessidades da administração.

Para que servem?
1. Monitoramento contínuo da performance do negócio 

(lucro, despesas, margens, fluxo de caixa)
2. Identificação precoce de problemas financeiros

3. Acompanhamento de metas e KPIs

4. Base para decisões estratégicas

5. Preparação para reuniões com sócios ou conselheiros



Quem pode se interessar por 
Management Accounts?

Diretores e 
gerentes
Para tomada de 

decisões estratégicas 

e operacionais

Sócios e 
investidores
Para acompanhar o 

desempenho do 

investimento

Bancos e 
financiadores
Especialmente se há 

linhas de crédito 

abertas

Contadores e 
consultores
Para oferecer 

aconselhamento 

estratégico

Os departamentos internos como financeiro, comercial e operações também se beneficiam 

significativamente destes relatórios para alinhamento de objetivos e monitoramento de 

performance.



 Business Term Loans
Esse é o tipo mais tradicional de empréstimo empresarial no Reino Unido. Um business term loan oferece uma quantia fixa de capital com 
prazo determinado de pagamento, geralmente com taxas de juros fixas ou variáveis.

Principais características:

•Prazos de pagamento variam de 1 a 10 anos

•Ideal para financiar expansão, reformas, compra de equipamentos ou capital de giro

•Pode exigir garantias, dependendo do valor e perfil de risco da empresa

Vantagens:

•Pagamentos previsíveis ajudam no planejamento financeiro

•Pode oferecer taxas de juros mais baixas do que linhas de crédito rotativas

Cuidados:

•Penalidades por pagamento antecipado em alguns contratos

•Aprovação pode exigir histórico financeiro sólido e boa pontuação de crédito



Asset Finance
O asset finance permite que empresas adquiram ou usem ativos — como veículos, maquinário ou tecnologia — sem pagar o valor total à 
vista.

Principais modalidades:

•Hire Purchase: a empresa paga parcelas mensais e se torna proprietária ao final do contrato

•Leasing: o ativo é alugado por prazo determinado, sem obrigatoriedade de compra ao final

Vantagens:

•Preserva o fluxo de caixa

•Permite acesso a equipamentos modernos sem alto investimento inicial

•Pode incluir manutenção como parte do contrato

Ideal para: empresas que precisam atualizar máquinas ou tecnologia de forma recorrente sem comprometer capital de giro.



Invoice Finance
O invoice finance libera capital com base em faturas emitidas e pendentes de pagamento. Existem duas formas principais:

•Invoice factoring: a empresa vende suas faturas a uma instituição financeira, que adianta uma porcentagem do valor e assume a 
cobrança

•Invoice discounting: a empresa continua responsável pela cobrança, mas recebe adiantamento das faturas como linha de crédito

Benefícios:

•Libera dinheiro rápido para capital de giro

•Reduz a dependência de prazos longos de pagamento dos clientes

Indicado para: empresas com ciclo de vendas longo ou alta dependência de crédito ao cliente.



Revolving Credit Facilities
Uma revolving credit facility funciona como um “cheque especial empresarial”. A empresa tem acesso a um limite de crédito que pode 
usar, pagar e reutilizar conforme necessário.

Vantagens:

•Flexibilidade para lidar com despesas inesperadas ou sazonalidade

•Juros incidem apenas sobre o valor usado

•Renovação automática em muitos casos

Ideal para: empresas com fluxo de caixa irregular ou que precisam de reserva estratégica de capital.



Conclusão
Cada tipo de financiamento serve a uma necessidade empresarial diferente. 
Entender o funcionamento, os riscos e os benefícios de cada opção é 
essencial para tomar decisões financeiras estratégicas.
✅ Avalie o fluxo de caixa da sua empresa 
✅ Identifique o objetivo do financiamento (expansão, equipamento, capital de 
giro, etc.) 
✅ Consulte um contador ou consultor financeiro para escolher o modelo mais 
adequado



   Estratégias de VAT para Crescimento e Otimização Fiscal 

Introdução 

Como consultores voltados para crescimento e eficiência fiscal, entendemos 
que o VAT (Imposto sobre Valor Agregado) não deve ser apenas uma 
obrigação legal, mas também uma ferramenta estratégica de gestão de caixa e 
planejamento fiscal.



 VAT: Registro e Estratégia Inicial

Registrar-se para o VAT torna-se obrigatório quando o faturamento anual da 
empresa ultrapassa £90,000. No entanto, optar por se registrar antes de 
atingir esse limite pode gerar vantagens significativas, dependendo do setor 
e das despesas operacionais.

Benefícios do Registro Antecipado:

•Recuperação de VAT sobre compras e investimentos iniciais
•Maior percepção de profissionalismo frente a fornecedores e parceiros
•Melhor preparação para expansão sem surpresas fiscais
Consideração estratégica: avaliar o perfil de clientes (B2B vs B2C) — se 
sua base é composta majoritariamente por empresas que também são 
registradas, o impacto do VAT sobre preços é reduzido.



 Esquemas de VAT Disponíveis 

1. Esquema Padrão (Standard Accounting Scheme):

•O VAT é calculado e devido com base nas faturas emitidas 
(vendas) e recebidas (compras), independentemente do 
pagamento ter ocorrido.

•Recomendado para empresas com boa margem de lucro e 
excelente controle de contas a receber e pagar.

•Permite reembolso integral do VAT pago em compras e 
investimentos.



2. Esquema de Caixa (Cash Accounting 
Scheme):

•O VAT só é pago quando o pagamento da venda é 
recebido e só pode ser reclamado quando a compra 
for efetivamente paga.

•Reduz o risco de pagar VAT sobre valores ainda não 
recebidos.

•Indicado para empresas com fluxo de caixa sensível 
ou que oferecem prazos de pagamento mais longos.



3. Flat Rate Scheme (FRS):

•Aplica uma taxa fixa específica por setor sobre o faturamento bruto.
•Não permite reembolso de VAT sobre despesas, exceto em ativos de capital 
acima de £2,000.

•Altamente lucrativo para indústrias com baixos custos operacionais com VAT, 
como:

• Consultorias (taxa de 14.5%)
• Salões de beleza (13%)
• Restaurantes (12.5%)
• Couriers (entregadores autônomos ou pequenas transportadoras) — taxa 
reduzida em torno de 9-10%

•Simplifica a contabilidade e reduz o tempo de apuração.
•Elegível até £150,000 de faturamento na entrada e £230,000 para 
permanência.

•Tabela oficial de taxas por setor: HMRC Flat Rate Scheme Sector Rates



4. Annual Accounting Scheme:
•Permite que o VAT seja pago em prestações 
mensais ou trimestrais com base em uma estimativa 
anual.

•Útil para empresas com fluxo de caixa irregular ou 
sazonalidade de vendas.

•Pode ser combinado com o Standard Scheme.



5. Marginal VAT Scheme (para revendedores de bens 
usados):

•Aplica o VAT apenas sobre a margem de lucro, e não sobre o 
preço total de venda.

•Usado por antiquários, revendas de carros e lojas de segunda 
mão.

6. VAT Retail Schemes (para varejistas):

•Simplifica o cálculo do VAT para empresas que vendem muitos 
itens a consumidores finais com diferentes taxas.

•Existem subtipos como Point of Sale, Apportionment e Direct 
Calculation.



7. O que é o Reverse Charge (Inversão 
do Encargo do VAT)?
O Reverse Charge é um sistema em que 
a responsabilidade pelo pagamento do 
VAT é transferida do fornecedor para o 
cliente.
Ou seja, quem compra é quem declara 
e paga o VAT, e não quem vende.



 Quando o Reverse Charge se aplica?
•Em serviços do setor da construção no Reino Unido 
(Domestic Reverse Charge sob CIS)

•Em serviços adquiridos de fornecedores internacionais 
(por exemplo, software, consultoria, publicidade digital)

Em transações entre empresas registradas para VAT, 
conforme determinado pela legislação vigente



🛠 Exemplo prático – Construção (CIS):
Uma empresa de construção contrata um 
subempreiteiro para fornecer mão de obra.

➡ O subcontractar emite a fatura sem adicionar 
VAT
➡ O contratante (cliente) registra o VAT como se 
tivesse pago e recebido o serviço ao mesmo 
tempo
Isso é feito apenas na contabilidade — não há 
dinheiro saindo de caixa nesse processo.



E se você prestar serviços do exterior? Dubai + Reverse Charge com SJPR Dubai

Empresas que prestam serviços digitais, desenvolvimento de software, consultoria ou outros 
negócios online podem se beneficiar da estrutura internacional oferecida pela SJPR no Dubai.

Como funciona:

•Você abre uma empresa no Dubai com apoio da SJPR

•Essa empresa fatura clientes no Reino Unido sem adicionar VAT, aplicando o Reverse Charge

•O cliente no Reino Unido é responsável por registrar o VAT na sua própria declaração

•Sua empresa no Dubai não precisa registrar-se para VAT no Reino Unido, e os lucros podem ser 
otimizados conforme a estrutura

💼 Ideal para negócios exportáveis, 100% digitais ou com clientes empresariais no Reino Unido.



 Quais Esquemas Beneficiam Quais Indústrias 

.Salões de Beleza: Flat Rate Scheme com taxa de 13% — reduz a 
complexidade e pode gerar lucro extra se os custos forem baixos

•Couriers: Cash Accounting funciona bem, mas o Flat Rate Scheme (9-10%) 
também pode ser altamente vantajoso pela baixa taxa e simplicidade

•Mercearias e Açougues: Standard Scheme — compram grandes volumes 
com VAT e podem recuperar boa parte do imposto pago

•Restaurantes: Flat Rate Scheme (12.5%) funciona bem inicialmente, mas à 
medida que os custos aumentam, considerar migração para Standard

•Consultorias, Designers e Profissionais Liberais: Flat Rate (14.5%) pode 
resultar em pagamento de menos VAT do que no regime padrão

•Varejo com muitos produtos: Retail Scheme pode reduzir complexidade e 
erros de apuração



O Timing do VAT: A Reunião Estratégica no Mês 2

Realizar uma “Reunião no Mês 2” após a abertura da empresa permite:

•Revisar faturamento e tendências iniciais
•Projetar o atingimento do limite de £90,000
•Escolher o esquema ideal baseado em evidências reais
•Ajustar precificação e estrutura de custos com base na inclusão ou não de VAT
•Planejar a compra de ativos ou estoque no momento estratégico, como antes do 
encerramento do trimestre, o que pode impactar positivamente o fluxo de caixa nos 
3-4 meses seguintes

•Considerar o tipo de contabilização (cash vs accrual) e o acesso a crédito com 
fornecedores: esses fatores podem influenciar a decisão de antecipar ou adiar 
compras ou reposições de estoque
Valor consultivo: Essa reunião demonstra gestão proativa e pode evitar decisões 
apressadas ou retrabalho futuro. Também permite uma simulação financeira para 
mostrar o impacto de cada esquema nas margens e fluxo de caixa.



Conclusão 

O VAT não deve ser tratado apenas como uma 
obrigação contábil, mas como uma ferramenta 
estratégica. A escolha do momento certo para 
registro e do esquema apropriado pode impactar 
diretamente o lucro, o caixa e a competitividade.

✅ Planeje com antecedência 
✅ Avalie a natureza do seu negócio 
✅ Revise periodicamente conforme o crescimento

Como consultores, nossa função é garantir que o 
VAT esteja a serviço do crescimento — e não o 
contrário.





Como interpretar os 
Management Accounts
Os gestores devem ver os Management Accounts como um painel de controle que 

mostra, em tempo real, o que está funcionando e o que precisa de ajuste.

Elemento O que observar

Lucro Bruto Margens estão saudáveis? Há aumento 

nos custos?

Despesas operacionais Estão crescendo além da receita?

Fluxo de Caixa Há liquidez suficiente para os próximos 

meses?

Comparações Como está o desempenho vs meses 

anteriores ou orçamento?

Análises de tendência Há padrões sazonais ou riscos 

emergentes?



Maximizando a Eficiência 
Fiscal das Empresas
Hoje, vamos explorar três ferramentas poderosas de planejamento tributário 

disponíveis para empresas no Reino Unido:

Contribuições para um 
plano de pensão SSAS
Estratégia de longo prazo com 

benefícios fiscais imediatos

Aquisição de ativos fixos 
qualificáveis
Via AIA ou abatimentos de 

capital para redução tributária

Incentivos fiscais para P&D
Pesquisa e Desenvolvimento com benefícios fiscais significativos

Todas são estratégias legítimas e em conformidade com a HMRC (Receita Federal 

do Reino Unido) para reduzir a carga tributária e gerar valor a longo prazo.



Contribuições para Pensão SSAS
O que é um SSAS?
SSAS = Plano de Pensão 

Auto-Administrado. Um tipo de plano 

ocupacional voltado principalmente para 

diretores de empresas ou negócios 

familiares.

Benefícios Fiscais
• Contribuições da empresa são 

dedutíveis como despesa operacional
• Contribuições não estão sujeitas à 

contribuição para o seguro nacional 

(NICs)
• Pode ser usado para investir em 

imóveis comerciais (ex: escritório da 

empresa)
• Permite empréstimos de volta à 

empresa sob condições específicas 

(até 50% do fundo)

Pontos de Atenção
• Deve ser registrado na HMRC

• Limitado a determinados tipos de investimento

• Recomenda-se administração profissional



Aquisição de Ativos Fixos Qualificáveis
O que é AIA?
AIA (Annual Investment Allowance) permite a dedução de 

100% em ativos qualificados até £1 milhão por ano.

Ativos Qualificados
• Máquinas, ferramentas, equipamentos

• Mobiliário de escritório

• Certos itens fixos (ex: ar-condicionado, iluminação)

Abatimentos de Capital
Usados quando o AIA é excedido ou não aplicável (ex: 

veículos, ativos de longa duração). Proporcionam alívio fiscal 

ao longo de vários anos.

Dica Estratégica
• Planeje as compras antes do fim do exercício fiscal para 

maximizar os benefícios
• Considere combinar o AIA com outras deduções, como o 

"Super Deduction" (se ainda disponível)



Incentivos Fiscais para Pesquisa e 
Desenvolvimento (P&D)

Quem Pode se Beneficiar?
Qualquer empresa que trabalhe com projetos inovadores, não apenas ciência ou tecnologia. Deve haver incerteza 

técnica ou científica a ser resolvida.

Despesas Elegíveis
• Salários de funcionários envolvidos no projeto

• Protótipos

• Testes e materiais

• Terceirização de P&D (dependendo do regime)

Regimes Disponíveis
• Regime para PMEs – Dedução de até 186% (ou crédito em dinheiro para empresas com prejuízo)

• RDEC – Para empresas maiores, com benefício médio de 20%

Erros Comuns
• Não identificar projetos elegíveis

• Falta de documentação adequada

• Perder o prazo (2 anos após o fim do período contábil)



Criação de Riqueza — Aumente Seu Patrimônio 
Pessoal
A maior confusão que empresários e profissionais cometem é confundir geração de renda com geração de riqueza.

Renda vs. Riqueza
Renda é o que você ganha agora. Riqueza é o que você 

constrói, preserva e multiplica ao longo do tempo.

Exemplo: Alguém que ganha £100,000 por ano, mas gasta 

tudo, tem uma vida confortável — mas zero patrimônio.

O tripé da criação de riqueza
Para construir patrimônio de forma sólida e sustentável, 

você precisa equilibrar três pilares:

1. Negócio ou profissão geradora de renda

2. Investimentos que multiplicam o capital

3. Gestão de riscos e estrutura patrimonial inteligente

O objetivo é mostrar como transformar sua renda ativa em ativos reais que crescem enquanto você dorme.



SJPR Capital
SJPR Capital é o braço da SJPR especializado em ajudar empresários e empresas a:

Tornarem-se investíveis
Preparação para captação de recursos

Estruturarem holdings e PLCs
Organização societária otimizada

Levantarem capital
Com segurança e estratégia

Prepararem-se para o mercado
Para rodadas de investimento ou abrir capital na Bolsa

Nossa missão é democratizar o acesso ao mercado de capitais, com apoio 

consultivo, contábil e estratégico completo — do diagnóstico à execução.



Conclusão: Transforme Desafios Fiscais em Vantagens Estratégicas

Após explorarmos as diversas facetas da contabilidade estratégica e da gestão tributária no contexto do Reino Unido, uma coisa fica clara: o sucesso empresarial não reside apenas em gerar receita, mas sim em otimizar cada aspecto financeiro para construir um futuro sólido e 

próspero.

Na SJPR, não vemos a contabilidade como uma mera obrigação burocrática, mas sim como uma ferramenta poderosa de crescimento e alavancagem. Entendemos que cada negócio é único, com desafios e oportunidades particulares. É por isso que oferecemos uma solução 

tributária sob medida, cuidadosamente elaborada para atender às suas necessidades específicas e maximizar seu potencial.

Não deixe que as complexidades fiscais o impeçam de alcançar seus sonhos. Visite nosso site em www.sjpr.co.uk e descubra como a SJPR pode apoiar o crescimento do seu negócio, proteger seu patrimônio e abrir portas para um futuro de abundância.

http://www.sjpr.co.uk



